Plano Preliminar de Negócios

	a) Dados pessoais

	Nome:

	Endereço:

	Telefone:

	Experiência profissional (área):

	b) Pré-requisitos

	Possuir uma “idéia do negócio”, a ser descrita abaixo

	Dispor de tempo fora da sala de aula para reuniões, pesquisas, trabalhos em grupo, etc.

	c) Motivação

	Que informações você tem sobre esta disciplina? Qual a fonte?



	Em que medida ela diferencia-se das demais?



	O que espera ter aprendido, ao final do curso?



	Esta disciplina exige alto grau de participação e muitos trabalhos. Você está consciente e disposto a dedicar-se intensamente?



	d) A idéia de empresa

	Descrição da “Idéia do Negócio”



	Você pretende abrir uma empresa? 



	Qual o ramo de atividade da empresa?



	Descreva com bastante clareza o produto e/ou serviço.



	Qual a sua capacitação/especialização nesta área?



	Qual a sua motivação para abrir o negócio?



	Como você planeja conseguir o capital necessário?



	Há quanto tempo você já está desenvolvendo a “idéia do negócio”?



	Quais as iniciativas que você já tomou em direção à abertura do negócio?



	Você tem contatos com pessoas da área? Que tipo de pessoas?




	Você procura ler sobre a área do seu futuro negócio? Quais publicações?




	Você sabe quais são as três empresas mais importantes do ramo?



	Quantas horas por semana você pretende dedicar ao futuro empreendimento?




O PLANO DE NEGÓCIO SIMPLIFICADO

NOME DA EMPRESA:

1 - DEFINICÃO DO NEGÓCIO

1.1 - Qual é o negócio da empresa? (O motivo da sua criação)

1.2 - Qual o ramo do negócio?

1.3 - Quais são os clientes? Perfil

1.4 - Quais são as necessidades dos clientes?

1.5 - Qual será a forma de atender às necessidades dos clientes?

2 - PLANO DE MARKETING

2.1 - Descrição do Produto

2.2 - Qual o diferencial, a vantagem competitiva?

2.3 - Definição do preço

2.4 - Propaganda

2.5 - Escolha do ponto. Distribuição do produto

2.6 - Previsão de vendas (unidades)

3 - CONCORRÊNCIA  - Analise a concorrência
4 - INVESTIMENTOS 

(US $)

4.1 - Móveis e equipamentos



                                 |_______________|

4.2 - Veículos





                |_______________|

4.3 - Reformas (quando não for manutenção preventiva)                        
                |_______________|

4.4 - Despesas pré-operacionais


                 
|_______________|

4.5 - Outros





                |_______________|

TOTAL






                |_______________|

5 - ANÁLISE FINANCEIRA
(US $)

5.1  - Custos dos produtos

a) Custo do produto (material)



|_______________|

b) Salários e encargos pessoal (da produção)

|_______________|

c) Depreciação de máquinas de produção


|_______________|

d) Manutenção de máquinas de produção


|_______________|

5.2  - Despesas operacionais

a) Salários e encargos pessoal (administrativo)
                                |_______________|

c) Prestação de serviços (contador)


               |_______________|

d) Aluguel





               |_______________|

e) Manutenção ( máquinas da administração)
                                |_______________|

f) Comissões de vendedores/representantes

               |_______________|

g)Outros





               |_______________|

TOTAL DOS CUSTOS



               |_______________|

5.2  - RECEITA

a) Preço de venda





|_______________|

b)Quantidade vendida




|_______________|

RECEITA TOTAL 



                                 |_______________|

5.4 - DEMONSTRATIVO DOS RESULTADOS

	DISCRIMINAÇAO
	VALOR

	1 - Receita bruta de vendas
	

	2 - (-)  Deduções da receita bruta (impostos 21 %)
	

	3 - (=) Receita líquida de vendas
	

	4 - (-)  Custos dos produtos vendidos (item 5.1)
	

	5 - (=) Margem de contribuição bruta
	

	6 - (-)  Despesas operacionais
	

	7 - (=) Lucro operacional
	

	8 - (-)  Imposto de renda (Lucro presumido calculado sobre a receita bruta : (1,2 %)
	

	9 - Lucro líquido
	


